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UvaZujete nad prodejem své nemovitosti a chcete védét, jak se na takovou situaci nachystat?
Pfed samotnym zahajenim prodeje se zkuste zamyslet, zda se do prodeje pustite sami nebo oslovite
realitni kancelar i jiny portal. DuleZita je pFiprava. Prodej nemovitosti je velka zodpovédnost, aby se

vam proces dobre zahajoval, podivejte se na 7 uzitecnych rad, které vas nasméruiji. Vyvarujete se tak
neZzadoucim situacim a prodej vam nebude pridélavat starosti.

PORADTE SE S OBORNIKY

Rozhodli jste se prodat svou nemovitost na vlastni pést a neprodlené po vystaveni inzeratu
na internetu se vdm misto zdjemcl ozyvaji realitni makléfi. Pro¢? Makléfi se chopi pfileZitosti,
aby ziskali kontakt na prodavajiciho. Vysledkem je, Ze se vas snazi pfemluvit k prodeji vasi
nemovitosti pravé u nich. Toto rozhodnuti tedy pfedstavuje vyzvu a vyzaduje spoustu vaseho ¢asu

a trpélivosti. Je tedy otazkou, zda se do prodeje pustit sdm nebo se poradit s odborniky. Vyhodou
prodeje bez maklére je, Ze neplatite provizi, na druhou stranu ale nemate Zadné starosti.

STANOVTE DOBRE CENU

Premyslite, jakou stanovit cenu tak, abyste neprodélali? Realitni trh je rdznorody. Pfi prodeji
nemovitosti se zohlednuji rdzna kritéria. PFilis nizkd cena by ale znamenala na nemovitosti
zbytecné prodélat. Vysoka cena naopak prodej zpomali. Je vice nez pravdépodobné, Ze se nenajde
zajemce tak jednoduSe, jak jste si predstavovali. Zaroven se v3ak snazte vyvarovat zleviovani.
V potencidlnich kupujicich casté zleviiovani z plvodni ceny vzbuzuje nedlvéru nebo pocit
nekvalitniho subjektu.

ZJISTETE SI O NEMOVITOSTI VSE

PFi prodeji nemovitosti je zasadni byt dobfe informovan o veSkerych naleZitostech, které
nemovitost vystihuji. Jedna se o rlizné technikalie, parametry, dokumenty a také tfeba smluvni
vztahy. Typickym pripadem muiZe byt, Ze pozemek nevlastnite sami. V idedlnim pfipadé tak
o prodeji vaseho podilu informujte dalsi spoluvlastniky. Zkuseni makléfi ale vi, jak pFi prodeji
takového pozemku postupovat.
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VYMEZTE SI PROSTOR NA PROHLIDKY

S predchozim bodem se poji i tento. A to z toho dlvodu, Ze pfi osobnim setkanf je velice
ddleZity nejen prvni dojem, ale i celkova schopnost komunikace po celou dobu prodeje.
Jak samotné prohlidky, tak nasledujici postup vyzaduji spoustu vaseho casu. Proto je
dobré se zamyslet, zda se neobratit na nékoho se zkuSenostmi, v€etné toho, ze cely
proces vyridi za vas.

OSLOVTE JEDNOHO MAKLERE

Casto si mdzZete viimnout, Ze vice makléFi nabizi jednu nemovitost. Mnohdy to plyne
z Uvahy, Ze prodej probéhne mnohem rychleji a za vice penéz. Zajemci se pak ale obraci
na odliSné spolecnosti a snazi se jednat o jiné cené. Pokud ma vSe na starosti pouze jeden
makléF, dokaze Iépe vyfiltrovat spekulanty a ma o prodeji mnohem lepsi prehled.

VERTE ODBORNIKUM

Realitni oblast ma své odborniky, jako kazda jina. Je dllezZité vérit tém, ktefi se na danou
véc spelializuji. | v tomto pfipadé se snazte vyhnout laickym radam ¢&i ivaham a radgji se
skutecné obratte na profesionaly.

DBEJTE NA SMLOUVU
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nemovitost vlastnimi silami nebo za pomoci realitni kancelare, oSetfete si veSkeré
nalezitosti smlouvami. Zarucite si tim férovy postup a nemusite se bat podvodu.
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Vérime, Ze ted uZ jste na pripadny prodej dostatecné pripraveni. Pokud se ale nedokazete rozhodnout, zda k
prodeji prizvat maklére Ci si vSe obstarat sdm, zkuste prodej prostfednictvim aukce na naSem portale.

Budete pany celého prodeje, ale v pfipadé nesrovnalosti se mlzete obratit na nase zkusené maklére.
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